
Rucksack-Taschen als Extra-Service 
Größere Einkäufe lassen sich in Plastik- oder Papiertragebeutel oder in
Stofftaschen verpacken. Nichts davon ist etwas Besonderes. Deshalb hat sich
Christine Steinhauser, Chefin der gleichnamigen Bäckerei im Leutkirch, für
Rucksack-Tragetaschen entschieden. Die patentierten „Brotrucksäcke“ der
Kerler GmbH wurden in der Firmenfarbe (zitronengelb) mit aufgedruck-
tem Firmenlogo und in zwei Größen geliefert – für Kinder und für Erwach-
sene. Das Besondere: Die praktischen Taschen sind wahlweise als Trageta-
sche oder Rucksack zu verwenden und passen zusammengefaltet in die
Handtasche. Zur Einführung im vergangenen Herbst gab’s eine Aktion:
einen Brotrucksack mit Bauernbrot, einigen Semmeln und Brezeln sowie
einem lustig herausschauenden Baguette zum Paketpreis. Ein kleineres
Backwarenpaket gab’s im Kinderrucksack. Das kam gut an. „Viele Kunden
finden die Rucksack-Tragetaschen gut“, berichtet Christine Steinhauser. In-
zwischen verkauft sie die Brotrucksäcke für 1,50 Euro das Stück; bei einem
Einkauf ab 10 Euro gibt es sie als kleinen Service auch umsonst dazu. 
Gute Erfahrungen haben auch Manuela und Wolfgang Einhauser gemacht.
Sie haben die Brotrucksäcke in ihrer Bäckerei Strang-Einhauser, Kisslegg, als
Weihnachtsgeschenk an die Kunden verteilt. „Die Leute fanden die Idee wit-
zig und haben sich richtig gefreut“, erzählt Bäcker- und Konditormeister Ein-
hauser. Und die Kinderrucksäcke sind ideal, wenn die Kleinen nach dem Kin-
derbacken bei Strang-Einhauser ihre Backwerke mit nach Hause bekommen.
Die Brotrucksäcke sind aus Kunstfaser oder Baumwolle erhältlich. 

Info: Kerler GmbH, Tel. (075 63) 9100-0, www.brotrucksack.com

Blumen und Brötchen zum Muttertag
„Was schenke ich meiner Mutter zum Muttertag?“ Diese Frage hat „Kaiser’s
gute Backstube“ aus Schallstadt (23 Geschäfte) in den vergangenen zwei Jah-
ren so beantwortet: „Am Muttertag liefern wir Ihnen Brötchen und Blumen
nach Hause, für einen harmonischen Start in den Tag“. Dahinter stand die Ko-
operation mit einer Schallstadter Gärtnerei, die Töpfe mit Mini-Rosen an die
Bäckerei lieferte. Dort wurde eine Mischung von zehn Brötchen und Crois-
sants dazugepackt und das Ganze für 19,70 Euro an die Haustür geliefert. Im
Vorfeld lagen schön gestaltete Karten mit dem Angebot auf der Vorderseite
sowie Lieferadresse zum Ausfüllen und Abgeben auf der Rückseite aus, und
zwar beim Bäcker und Gärtner gleichermaßen. „Tolle Idee“, fanden die Kun-
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++++++ IdeeIdeenn && AktioneAktionenn ++++++

TÄG LICH E I N SCHAU S PI E L.
DI E  I N SZ E N I E RU NG I H R E R BACKWA R E N –  
L ADE N BACKÖF E N VON W I E S H E U.

www.wiesheu.de

Mehrwert für den Kunden: 
Die praktischen Brotrucksäcke lassen

sich als Tasche und als Rucksack
verwenden.
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Eher werbewirksam als ertragreich
war die Lieferung von Blumen und

Brötchen vor die Haustür.


